
Warum sollten Sie heutzutage
noch Telegramme nutzen?



Wie kann ein Telegramm...
	 ...für Sie und Ihr Unternehmen nützlich sein?
 
Besonders in Zeiten in denen effektive und beeindruckende 
Kundenkommunikation und die dadurch zu erreichende
Kundenbindung immer wichtiger werden, ist das Telegramm so
zeitgemäß und nützlich wie eh und je.
 
Unsere Kunden nutzen Telegramme in 3 großen Bereichen: 

Versenden Sie Ihre
wichtigen Mitteilungen
schnell und sicher

Effektiv genutzt für:
      Mahnungen
      Zahlungserinnerungen

      Kündigungen
      Abmahnungen
      Kurzfristige Absprachen

      rechtsgültig und schnell
      zuzustellen

Auch intern lassen sich Telegramme vielseitig nutzen, um:

Pflegen Sie Ihre
Geschäftsbeziehungen
auf beeindruckende Weise

Machen Sie Eindruck bei:
      Glückwünschen
      Jubiläen
      Beileidsbekundungen

      Glückwünsche
      Gratulationen
      Beileidsbekundungen

      zu überbringen

Machen Sie Ihre Kunden
auf originelle Art auf sich
aufmerksam

Erreichen Sie ausgezeichnete
Responseraten mit:
      Einladungen zu
      Messen/Vorträgen
      Sonderangeboten
      Produkteinführungen

Geschäftskorrespondenz Networking Direct Mail
Telegramme
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Erledigen Sie wichtige Geschäftspost...
				           ...schneller und sicherer
 
Auch im direkten Vergleich zu weiterverbreiteten 
Kommunikationswegen, wie E-Mail oder Geschäftspost,  
kann ein Telegramm sehr effektiv für Ihr Unternehmen sein. 

So können verschiedene Mitteilungen, wie Mahnungen & 
Zahlungserinnerungen oder Abmahnungen & Kündigungen 
schnell und sicher zugestellt werden. Wenn nötig, werden
Telegramme innerhalb weniger Stunden überbracht.

Der Erhalt des Telegramms wird, ohne dass der Empfäger weiß 
welches Schriftstück er quittiert, per Unterschrift bestätigt. 
Diese Unterschrift dient als rechtlicher Nachweis dafür, dass der 
Empfänger das Telegramm erhalten hat. 

Mehrere unserer Kunden nutzen Telegramme zum Versand 
von Mahnungen.

Erfahrungsgemäß werden diese Telegramme direkt an 
die Geschäftsleitung übermittelt. Für gewöhnlich liegt ein 
Telegramm auf dem Poststapel obenauf, wodurch es meist 
zuerst gelesen und bearbeitet wird. Dadurch erhalten unsere 
Kunden eine deutlich bessere Resonanz, als beim 
Postversand der Mahnungen.

i

i
Viele Personalagenturen sind treue Kunden des
Telegrammdienstes.

Sie nutzen unseren Service hauptsächlich, um Abmahnungen 
oder Kündigungen formgerecht, schnell, zuverlässig & gegen 
Quittung zustellen zu lassen. 
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Networking
 
Auch zum Aufbau und zur Pflege beruflicher und 
persönlicher Beziehungen ist ein Telegramm sehr 
effizient. Geschicktes Networking ist heutzutage in allen 
Branchen der Schlüssel zum Erfolg.

Gratulieren Sie mit einem Telegramm zum Beispiel wichtigen 
Geschäftskunden oder Ihren Mitarbeitern auf beeindruckende 
Weise zu Jubiläen, zu Geburtstagen, zur Hochzeit oder zur 
Geburt eines Kindes.

Für besondere Anlässe bieten wir auch Telegramme mit Blumen 
an. Dabei wird Ihr Telegramm zusammen mit einem 
exklusiven Blumenstrauß überreicht. 

i FALLBEISPIEL
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Ein wichtiger Geschäftskunde 
feiert seinen 50. Geburtstag.

Auch Sie möchten Ihrem
Kunden dazu gratulieren. 
Während eine Karte in der
Geburtstagspost sicher
untergeht, wird Ihr
Glückwunschtelegramm
hervorstechen und in 
Erinnerung bleiben, da wir Ihr 
Telegramm möglichst 
persönlich übergeben.



Direct Mail…
		        ...wollen Sie mehr Aufmerksamkeit?
 
Um ihre (Ziel-)Kunden auf originelle und nachhaltige Art auf 
sich aufmerksam zu machen, nutzen immer mehr unserer 
Kunden Telegramme auch sehr erfolgreich für besondere 
Direct Mail Aktionen.

In der Vergangenheit erreichten unsere Kunden damit 
herausragende Response Raten.

Einer unserer Kunden hat Einladungen zu einer Messe per 
Telegramm verschickt. Die Resonanz auf diese Einladungen 
war enorm.

Von allen 40 angeschriebenen Personen/Firmen haben sich 
alle 40 zumindest bei ihm gemeldet (Response Rate von 
100%). Zusätzlich sind 24 der angeschriebenen
Personen/Firmen seiner Einladung auf die Messe gefolgt 
(Conversion Rate von 60%).

Daraus ergaben sich für den Kunden einige Neugeschäfte,
so dass sich die etwas höheren Kosten einer Telegramm
Mailing Aktion absolut gerechnet haben.

Solche Aktionen eignen sich nicht nur für kleine Stückzahlen. 
Einige unserer Kunden haben Direct Mail Aktionen von 10.000 
Stück realisiert und ähnliche beeindruckende Response Raten 
erreicht.

i FALLBEISPIEL
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Telegramme im Vergleich zu E-Mail und Brief

Alle Vorteile des Telegramms auf einen Blick: 
 
Ein Telegramm:

hinterlässt nachhaltigen Eindruck•	
wird persönlich durch den Telegrammboten zugestellt •	
ist schnell•	
ist zuverlässig•	
ist nach der Quittierung durch den Empfänger oder •	
Zusteller ein rechtsgültiges Dokument
kann Ihrem Corporate Design angepasst werden•	

Exklusivität:
Zuverlässigkeit:

Originalität:
Rechtsgültigkeit:

Schnelligkeit:
Kosten/Nutzen:

Telegramm E-Mail Brief

sehr zufriendenstellend
ungenügend
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Wie verschicke ich ein Telegramm?
 
Auf unserer Website: 
www.TelegrammDirekt.de. 
 

Per E-Mail:
info@TelegrammDirekt.de 
Wir schicken Ihnen hierfür gern das entsprechende Formular zu.  
Per Telefon:
0800 – 183 0237

Per Fax:
0800 - 183 0236 
Auch für die Aufgabe von Telegrammen per Fax gibt es ein 
spezielles Formular, dass wir Ihnen gern zukommen lassen. 

Um die Aufgabe von Telegrammen für Sie noch einfacher 
zu gestalten, können Sie bei uns auch eine Kundennummer 
beantragen. Damit stellen wir Ihnen Ihre Telegramme einmal im 
Monat in Rechnung. Alternativ können Sie natürlich auch per 
Lastschrift oder Kreditkarte bezahlen.

Für die Aufgabe von  Direct Mailing Aktionen fragen Sie bitte 
direkt unseren Kundendienst unter 0800 – 183 0237.

Gern beraten wir Sie auch ausführlicher und gezielter zu diesem 
Thema. Bitte kontaktieren Sie uns einfach per Telefon oder E-Mail. 

Geschäftszeiten:
Mo. – Fr.:	 08:45 Uhr – 17:15 Uhr
		  oder rund um die Uhr im Internet
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